БОНУСНАЯ ПРОГРАММА для ТУРИСТИЧЕСКИХ АГЕНТСТВ на 2011 год - «Тарифы Онлайн».
Уважаемые коллеги!

Компания «Карлсон Туризм» выражает Вам свое почтение и благодарит за долговременное и взаимовыгодное сотрудничество.

Многие наши партнеры на первом этапе создавали свой индивидуальный продукт на основе системы бронирования «Тарифы Онлайн», разработчиком и собственником которой мы являемся, и продолжают успешно работать. Мы будем рады предложить нашу систему компаниям как новый инструмент онлайн-бронирования, который быстро и грамотно позволит освоить технологию организации индивидуальных туров. 
Мы предлагаем Вашему вниманию бонусную программу для туристических агентств на 2010 год по системе бронирования «Тарифы Онлайн». 
Прогрессивная ставка комиссионного вознаграждения за бронирования, с датой заезда в 2010 году.

Для партнерских компаний г. Москвы

	Общий объем продаж*

(у.е.)**
	Ставка комиссионного вознаграждения

	0 – 25 000
	12,5%  - базовая ставка комиссии по отелям и апартаментам

	25 001 – 40 000
	+1,5% к базовой ставке комиссии по отелям и апартаментам 

	40 001 – 60 000
	+2,5% к базовой ставке комиссии по отелям и апартаментам

	           свыше 60 000
	Особые конфиденциальные условия сотрудничества


*Общий объем продаж – общая стоимость оплаченных заявок по отелям и апартаментам не включая экскурсионное обслуживание, трансферы и авиабилеты за минусом агентского вознаграждения

** у.е. = 1 USD (доллары США)

Региональные партнерские компании

	Общий объем продаж*

(у.е.)**
	Ставка комиссионного вознаграждения

	0 – 15 000
	12,5%  - базовая ставка комиссии по отелям и апартаментам

	15 001 – 30 000
	+1,5% к базовой ставке комиссии по отелям и апартаментам

	30 001 – 45 000
	+2,5% к базовой ставке комиссии по отелям и апартаментам

	свыше 45 000
	Особые конфиденциальные условия сотрудничества


*Общий объем продаж – общая стоимость оплаченных заявок по отелям и апартаментам не включая экскурсионное обслуживание, трансферы и авиабилеты за минусом агентского вознаграждения

** у.е. = 1 USD (доллары США)

Достигнув определенного объема продаж, Вы получаете дополнительный повышенный процент к агентскому вознаграждению, начиная со следующей заявки.

Мы подписываем дополнительное соглашение, по истечении срока действия которого, проводится  анализ объема совершенных продаж. 

На основании полученных результатов комиссионное вознаграждение может быть пересмотрено как до следующей ступени прогрессивной ставки, так и вернутся к базовой. 
